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Администрация города Дивногорска

Красноярского края

П О С Т А Н О В Л Е Н И Е 

	
	

	
	


"_03_"__06_____2011

г.Дивногорск


№___156п_____

Об утверждении рекомендаций по определению 

начальной (максимальной) цены контракта 

при размещении муниципального заказа

В целях обеспечения эффективного использования бюджетных средств, в соответствии с Федеральным законом от 21.07.2005 №94-ФЗ «О размещении заказа на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для государственных и муниципальных нужд» (ред. от 21.04.2011 №74-ФЗ), руководствуясь статьей 43 Устава города,

ПОСТАНОВЛЯЮ: 
1. Утвердить Рекомендации по определению начальной (максимальной) цены контракта при размещении муниципального заказа, согласно приложению.

2. Постановление подлежит размещению на официальном сайте администрации города в сети Интернет.
Глава города                                                                                    Е.Е. Оль

Приложение 

к постановлению администрации города

 от «_03_» _06____ 2011 № 156п

РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ОПРЕДЕЛЕНИЮ

 НАЧАЛЬНОЙ (МАКСИМАЛЬНОЙ) ЦЕНЫ КОНТРАКТА

 ПРИ РАЗМЕЩЕНИИ МУНИЦИПАЛЬНОГО ЗАКАЗА

I. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ
1. В настоящих рекомендациях описан примерный порядок расчета начальной (максимальной) цены контракта для размещения заказов путем проведения торгов и максимальной цены контракта для проведения запроса котировок на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для муниципальных нужд в соответствии с положениями Федерального закона №94-ФЗ «О размещении заказов на поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг для государственных и муниципальных нужд (далее – Закон).
2. Рекомендации предназначены для использования муниципальными бюджетными учреждениями, казенными учреждениями, расположенными на территории муниципального образования город Дивногорск (далее – Заказчики) при определении начальной (максимальной) цены контракта в целях выполнения норм статьи 19.1. Начальная (максимальная) цена контракта (цена лота) Закона.

В конкурсной документации, документации об аукционе (в том числе в документации об открытом аукционе в электронной форме), извещении о проведении запроса котировок указывается обоснование начальной (максимальной) цены контракта (цены лота), содержащее полученные Заказчиком информацию или расчеты и использованные Заказчиком источники информации о ценах товаров, работ, услуг, в том числе путем указания соответствующих сайтов в сети Интернет или иного указания.

Размещение на официальном сайте www.zakupki.gov.ru конкурсной документации, документации об аукционе (в том числе документации об открытом аукционе в электронной форме), извещения о проведении запроса котировок, в которых указываются обоснование начальной (максимальной) цены контракта (цены лота) и иная предусмотренная частью 2 статьи 19.1 Закона информация, признается добросовестным исполнением требований статьи 19.1 Закона.
3.  Расчет ориентировочной цены продукции должен осуществляться Заказчиком в процессе определения потребности в товарах, работах, услугах при составлении прогноза объемов закупок на следующий год, при корректировке бюджетной росписи или краткосрочную перспективу в целях подготовки соответствующей бюджетной заявки на финансирование.

Более точный расчет начальной (максимальной) цены контракта должен производиться при подготовке технических требований, спецификаций и технических заданий на поставку товаров, выполнение работ, оказание услуг, являющихся предметом контракта, и подготовке соответствующей документации о размещении заказа.

4. Для установления начальной (максимальной) цены контракта (цены лота) источниками информации о ценах товаров, работ, услуг, являющихся предметом заказа, могут быть данные государственной статистической отчетности, официальный сайт, реестр контрактов, информация о ценах производителей, общедоступные результаты изучения рынка, исследования рынка, проведенные по инициативе Заказчика, в том числе по контракту или гражданско-правовому договору, и иные источники информации. Заказчик вправе осуществить свои расчеты начальной (максимальной) цены контракта (цены лота):
4.1. Расчет начальной (максимальной) цены контракта производится на основании ценовой информации. В качестве источников ценовой информации могут использоваться:

- цены заключенных сделок (договоров, контрактов, соглашений, счетов-фактур и т. п.), как уже выполненных, так и действующих, получаемых из текстов контрактов (договоров), реестров контрактов или из других источников, вызывающих доверие;

- прейскурантные, или каталожные, цены - цены производителей, поставщиков, подрядчиков, исполнителей, публикуемые ими в печатном виде или в Интернете в собственных или сборных прейскурантах, каталогах, бюллетенях;

- оферентные цены - цены не выигравших участников торгов (конкурсов или аукционов) или запросов котировок, содержащиеся в протоколах проведения торгов или запросов котировок;

- справочные цены на товары, работы, услуги, публикуемые в следующих изданиях: российских и зарубежных информационно-справочных изданиях (бюллетенях) о ценах на товары, работы, услуги, выпускаемых в печатной и электронной форме или размещаемых в сети Интернет; специализированных журналах, статистических и аналитических обзорах, других печатных и интернет-изданиях;

- базисные цены - данные, содержащиеся в отраслевых нормативных справочниках;

- утвержденные тарифы, цены или предельные цены - цены на продукцию, для которой производится государственное регулирование цен и тарифов (постановления, приказы, иные нормативные правовые акты органов государственной власти, уполномоченных на осуществление государственного регулирования цен в соответствующей сфере);

- статистические цены.

5. Точность получаемых расчетов начальной (максимальной) цены зависит от достоверности используемых конъюнктурных данных. По приоритетности для использования в расчетах рекомендуется следующая последовательность источников информации:

-контрактные;

-прейскурантные, котировочные и оферентные;

-справочные и базисные;

- прочие цены сделок.

Рыночный уровень цен формируют цены фактических сделок (договоров, контрактов). При этом цены сделок на одни и те же товары могут различаться в зависимости от условий совершения сделок:

-установленные в экспортных и импортных операциях;

-в условиях оплаты наличными;

-формирующиеся в рамках обычных коммерческих сделок;

-получаемые по результатам размещения заказов на закупку;

-получаемые по результатам аукционов на продажу.
Ниже перечислены особенности цен разных видов, которые могут использоваться в качестве исходных данных для расчетов:
5.1. Контрактная цена - это конкретная цена фактической сделки, которая зафиксирована в контракте (договоре, соглашении и т. п.) и свидетельствует о взаимном согласии продавца и покупателя по всем условиям контракта. Контрактная цена действительна на весь период действия контракта, если ее не подвергли пересмотру в ходе выполнения контракта.

Усредненная по нескольким сделкам контрактная цена является самым точным определением рыночного уровня цен.

Контрактные цены, являясь ценами конкретных сделок, могут нести в себе дополнительные наценки, поправки, скидки, транспортные составляющие и другие корректировки.

5.2. Котировочные цены являются желаемыми ценами продавца и могут характеризовать цену покупки единичного экземпляра на условиях продавца, в которую заложены возможные скидки на уторгование и оптовые поставки. Поэтому по сравнению с контрактными и справочными они отражают самую верхнюю планку цен на интересующую Заказчика продукцию. Для использования в расчетах такие цены должны быть соответствующим образом скорректированы.

5.3. Справочные, или базисные, цены - это цены, формируемые специализированными организациями (частными коммерческими и некоммерческими компаниями, государственными и муниципальными учреждениями) на основе анализа конъюнктуры рынка путем системного сбора и обработки ценовой информации. Обычно они публикуются в справочных изданиях или в сети Интернет и периодически обновляются. Некоторые справочники не обновляют цены, а публикуют индексы на определенную дату к ранее опубликованным ценам, показывающие тенденции изменения цены. Круг товаров, попадающих в ценовые справочники, в основном охватывает небиржевые товары. Как правило, справочные цены несколько отстают от рынка, что связано с затратами времени на обработку ценовой информации и последующую публикацию. Однако справочные цены довольно точно отражают динамику цен на данном рынке и тенденции.

В то же время они наиболее удобны в использовании при расчетах, поскольку обычно справочные цены уже являются систематизированными, усредненными и очищенными от дополнительных влияющих на уровень цены факторов, т.е. с ними проведена та работа, которую должен проделывать заказчик, используя другие источники данных.

5.4. Статистические цены публикуются в различных статистических справочниках. Указанные в них цены, полученные по сводным данным, определяются путем деления объема в денежном выражении на объем закупленной или поставленной продукции в натуральном выражении. Эти данные не показывают цену конкретного товара. С точки зрения практического применения они интересны для понимания общей динамики торговли, для статистических расчетов. Статистические цены используются как приблизительный ориентир цен на интересующую Заказчика продукцию.

5.5. Источники данных о ценах следует использовать при расчете начальной (максимальной) цены в соответствии с положениями Рекомендаций путем введения в зависимости от конкретного случая следующих видов поправок (скидок и надбавок):

-на условия поставки;

-на условия платежа;

-на объем поставки;

-на сопутствующие услуги;

-на налоги и пошлины;

-на сроки поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг (на инфляцию).
5.6. Определение начальной (максимальной) цены контракта рекомендуется проводить с использованием одного или нескольких методов:

-рыночного;

-ресурсного (сметного).
5.7. Рыночный метод определения начальной (максимальной) цены контракта предполагает анализ конъюнктуры рынка на наличие предложений, спроса или сделок по конкретной продукции с определенными параметрами, которую собирается закупить заказчик. В целях расчета собирается и обобщается информация о ценах на конкретную модель. На основе найденных данных путем вычисления средневзвешенной величины и применения различных корректировок на условия конкретных сделок вычисляется ориентировочный уровень чистой цены на продукцию, которая затем приводится к условиям предполагаемого к заключению муниципального контракта. Этот способ может эффективно применяться для расчета цены продукции, широко представленной на рынке и производимой по установленным стандартам.

5.8. Ресурсный, или затратный, метод, определения начальной (максимальной) цены контракта применяется в основном в строительстве, а также при расчетах цен на сложное комплектное оборудование или на комплексные работы, услуги. В общем понимании цена предмета закупки составляется путем набора и сложения (калькуляции) цен его составляющих (работ, товаров, оборудования, стоимости машин и механизмов) с учетом их объемов. Для товара суммируются затраты материалов и запчастей, а также трудозатраты по его производству (сборке). Для оценки работ и услуг составляются списки узкоспециализированных задач, определяется нормативное или оценочное время на их исполнение, которое умножается на среднюю цену рабочей силы. Полученные трудозатраты суммируются с сопутствующими оценочными затратами на используемые при выполнении работ, оказании услуг товары, расходные материалы, машины и механизмы (ПСД). Данный способ самый трудоемкий, но наиболее точный. Другие способы расчета цены так или иначе опираются на два предыдущих.
II. ПОПРАВКИ К ЦЕНАМ И МЕХАНИЗМ ИХ РАСЧЕТА
1. Поправка на условия поставки товара (транспортировку, упаковку и маркировку, страхование в пути, таможенную очистку и оформление, погрузку и разгрузку).

Для расчета начальной (максимальной) цены товара необходимо определить базис поставки (т. е. место назначения, где покупатель будет принимать товар) и условия поставки до него. 
Пример. Допустим, нужно закупить товар в Москве с поставкой до Красноярска с включением в обязанности поставщика оплаты транспортировки и страховки товара в пути. В этом случае цены транспортировки и страховки товара в пути будут включены в цену контракта. Продавец самостоятельно выбирает вид транспорта. Допустим, имеется контрактная цена на поставку полностью идентичного товара с аналогичными условиями контракта, но с поставкой в Москву из Брянска, где находится производство (2 000 000,0 руб. за 1 шт.). Для того чтобы получить цену товара для Красноярска, нужно посчитать стоимость транспортировки от производителя до Москвы (20 000 руб.) и вычесть ее из цены товара. Затем нужно оценить транспортировку из Брянска до Красноярска (50 000 руб.) и прибавить ее к цене товара вместе производства:

2 000 000 – 20 000 + 50 000 = 2 030 000,0 руб.

Для определения стоимости транспортировки нужно обратиться к транспортным или логистическим компаниям. При этом на цену транспортировки будут влиять способ перевозки (автомобильный, железнодорожный или авиа), объем груза всего и в одной партии, а также его удельный вес (чем плотность груза меньше, тем дороже доля стоимости транспортировки в цене единицы товара). От ценности груза будет зависеть размер страховой премии за страхование товара в пути (чем выше цена единицы груза, тем больше процент, по которому считают страховую премию). В большинстве случаев транспортная составляющая находится в пределах от 2 до 10% от цены товара.

Если предполагается, что в торгах будут принимать участие поставщики, предлагающие поставку оборудования из-за границы (в случае, если такие товары в России не производятся), то при расчете начальной (максимальной) цены контракта, возможно, придется учитывать размер импортной таможенной пошлины и затрат на таможенное оформление. Эти надбавки нужно учитывать в том случае, если для расчета используются конкурентные цены иностранных поставщиков или справочные цены, полученные из иностранных источников.

2.  Поправка на условия платежа (форму, сроки и график платежа, размер аванса, условия его погашения):

Данная поправка вводится, если условия платежа по предполагаемому муниципальному контракту отличаются от условий платежа, заложенных в конкурентной цене.

Размер и сроки зачета авансового платежа влияют на цену контракта как проценты по кредиту на разницу между суммой контракта и авансом. Аванс в размере 100% наиболее выгоден продавцу. Чем меньше размер аванса, тем больше цена контракта по сравнению с ценой контракта с полной предоплатой.

Пример. Допустим, есть конкурентная цена единицы идентичного товара в размере 10 000 руб. с поставкой в течение года при условии оплаты с авансом в размере 50% от общей суммы. А в муниципальном контракте при таком же сроке поставки предусмотрен аванс в размере 30%.

Средняя ставка на рынке коммерческих кредитов -15%. Для вычисления поправки необходимо определить сумму процентов на разницу в сумме авансов:

10 000 х (50 - 30): 100 х 15:100 = 300 руб.

Тогда начальная (максимальная) цена муниципального контракта составит:

10 000+ 300 =10 300 руб.

Также на цену товара влияет способ оплаты. Прямой платеж со счета на счет не требует дополнительных затрат в отличие от аккредитивной формы оплаты, которая будет дороже на величину комиссии банка за открытие аккредитива.

3.  Поправка на объем поставки:
Поставка большего количества товара (оптовая) обычно дешевле в расчете на единицу товара (работы, услуги), чем штучная поставка (розничная). Поэтому, если Заказчик желает приобрести большую партию товара, но располагает конкурентными ценами на поставку малых объемов аналогичного товара или имеет информацию из прайс-листов, то при расчете начальной (максимальной) цены необходимо ввести поправку на объем заказа. Скидки на опт отличаются по размеру в зависимости от вида товара (работы, услуги). Поставщикам скоропортящихся или быстро морально устаревающих товаров выгодно скорее продать свой товар, поэтому скидки на объем будут у них значительно выше. Для правильного определения поправки на объем необходимо узнать размер оптовых скидок на данную продукцию.

4.  Поправка на сопутствующие услуги (обучение, шеф-монтаж и т. д.).

В цену контракта на поставку товаров (оборудования) включаются дополнительные услуги, такие как обучение, монтаж, пуско-наладка, дополнительный срок или объем гарантии и т. п. Если цены на эти услуги указываются в разбивке цены контракта отдельной позицией, то их легко вычленить из цены товара. Но если цена на сопутствующие услуги не выделена в цене контракта, то нужно сначала оценить рыночную стоимость таких услуг, а затем вычесть их из цены контракта, после чего определить единичную цену товара.

5.  Поправка на налоги и пошлины.

Расчет начальной (максимальной) цены контракта должен производиться с учетом всех прямых налогов, которые должны уплачиваться поставщиком в полном объеме, так же как с учетом налога на добавленную стоимость по действующим ставкам, установленным для соответствующего вида товаров, работ и услуг, за исключением освобожденных от уплаты НДС. Информация о ставках НДС, использованных при расчете начальной (максимальной) цены контракта, или их отсутствии указывается в извещении о размещении заказа.

6. Поправка на сроки поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг (на инфляцию).

При сравнении контрактных цен на идентичный товар необходимо учитывать также срок поставки, поскольку цена на товар будет актуальной на момент поставки. 
III. МЕТОДЫ ОПРЕДЕЛЕНИЯ НАЧАЛЬНОЙ 

(МАКСИМАЛЬНОЙ) ЦЕНЫ КОНТРАКТА ПРИ РАЗМЕЩЕНИИ ЗАКАЗОВ НА ПОСТАВКУ ТОВАРОВ

1. ОПРЕДЕЛЕНИЕ НАЧАЛЬНОЙ (МАКСИМАЛЬНОЙ) ЦЕНЫ КОНТРАКТА НА ОСНОВЕ РЫНОЧНОЙ СТОИМОСТИ ТОВАРОВ

1.1. Для определения начальной (максимальной) цены контракта рекомендуется использовать цены не менее трех моделей (видов) товара разных производителей, входящих в ценовую группу, отвечающую финансовым возможностям Заказчика. По возможности рекомендуется выбирать товары, выпускаемые ведущими фирмами-производителями. При наличии существенных различий в ценах на поставку сходных моделей (видов) товара разных производителей, в том числе иностранных (более 25% цены товара), решение о выборе моделей для расчета начальной (максимальной) цены контракта рекомендуется принимать исходя из:

-степени соответствия качественных характеристик (свойств) товара потребностям Заказчика;

-финансовых возможностей Заказчика.

Для расчета рекомендуется использовать цены не менее трех производителей (поставщиков), специализирующихся на изготовлении (поставке) товаров, требующихся Заказчику, сопоставимых с условиями предполагаемого контракта (условиями и сроками поставки, условиями платежа, сроками гарантии, страховыми суммами и т. п.).

1.2. При размещении заказа на поставку товаров, закупаемых на местном функционирующем рынке, нужно использовать цены, предлагаемые поставщиками на территории соответствующего региона. По возможности рекомендуется использовать цены поставщиков, занимающих ведущее положение на рынке или специализирующихся на поставке закупаемых видов товаров.

1.3. Определение начальных (максимальных) цен контрактов на поставку сложных технических средств иностранного производства, поставляемых преимущественно по заказам, рекомендуется проводить на основе действующих цен официальных поставщиков, уполномоченных осуществлять реализацию товара на территории Российской Федерации.

1.4. В тех случаях, когда прием заказов на изготовление или поставку товаров производится непосредственными производителями товаров, без участия поставщиков, могут использоваться установленные ими цены.

1.5. Сведения о моделях (видах) товаров, их производителях и поставщиках, а также об установленном ими уровне цен можно получить в сети Интернет, в каталогах и других справочных изданиях, а также в реестре контрактов, протоколах ранее проведенных торгов, запросов котировок, заявках участников прошедших торгов.

1.6. Сбор информации о действующих ценах осуществляется путем:

- получения прейскурантов (прайс-листов) с указанием срока действия указанных цен по факсимильной связи, электронной почте или путем посещения поставщиков, а при отсутствии возможности получения прейскурантов (прайс-листов) - путем записи цен, указанных на ценниках торговых организаций, с последующим подтверждением правильности цен подписью продавца;

- телефонного опроса поставщиков с фиксацией в опросном листе официального наименования поставщика, Ф.И.О. и должности лица, сообщившего цену товара, срока действия цены и по возможности предполагаемого срока ее изменения, даты и времени проведения опроса, Ф.И.О. и должности лица, проводившего опрос;

-использования цен, приводимых на сайтах в сети Интернет поставщиков, по возможности с последующим их подтверждением путем телефонных опросов;

- использования справочных цен, приводимых в специализированных справочных изданиях или в сети Интернет.

При размещении заказа на поставку товаров иностранного производства, закупаемых за рубежом, информация о действующих ценах (или подтверждение цен, указанных в сети Интернет) может быть получена путем направления письменных запросов поставщикам, занимающим лидирующее положение на зарубежном рынке закупаемых товаров.

Сбор данных о ценах производится в соответствии с комплектацией товара, предусмотренной техническими спецификациями. При размещении заказа на поставку товаров, оснащаемых приборами и другими техническими средствами, не входящими в стандартную комплектацию, предлагаемую поставщиками (например, специализированные передвижные лаборатории и т. п.), может производиться сбор данных о ценах на отдельные составные элементы, входящие в требуемую комплектацию.

1.7. Таблица собранной информации формируется в соответствии со следующими рекомендациями:
Число колонок устанавливается в соответствии с количеством моделей товара, выбранных для расчета начальной (максимальной) цены контракта (3 или более колонок для моделей каждого наименования товара). При использовании одной модели товара для расчета начальной (максимальной) цены контракта в таблице формируется одна колонка. Каждая колонка разделяется на столбцы по числу поставщиков, отобранных для получения информации о ценах (как минимум 3), и включает дополнительный столбец для расчета среднего уровня цен каждой модели товара. В заголовках столбцов указываются наименования поставщиков или порядковые номера с указанием их наименований в сноске к таблице. При размещении заказа на поставку двух и более наименований (позиций) товаров в одном лоте заголовки, содержащие наименования или порядковые номера поставщиков, могут при необходимости включаться перед каждой новой графой с информацией о следующей позиции товара.

При размещении заказа на поставку товаров рекомендуется использовать таблицу 1 в Приложении 2 для фиксации следующих сведений:

- информация о закупаемых товарах: 

наименования товаров, основные технические характеристики, в соответствии с которыми были выбраны модели товара для расчета начальной (максимальной) цены контракта (строка «Наименование товара, технические характеристики»);
количество закупаемого товара каждого наименования (позиции) (строка «Количество единиц товара»);

наименования моделей товара, выбранных для расчета начальной (максимальной) цены контракта, а также их фирм-производителей (строка «Модель, производитель»);

- информация о ценах на товары:

единичные цены (цены за единицу измерения) товара каждого наименования (строка «Цена за единицу товара»);

итоговые цены на весь объем закупаемого товара каждого наименования (каждой позиции) (строка «Итого»);

- стоимость доставки, если предусмотрена техническими требованиями (строка «Стоимость доставки», ячейки, соответствующие столбцам поставщиков, не включивших стоимость доставки в цену товара);

- другая информация:

дополнительные сведения, если они необходимы для расчета начальной (максимальной) цены контракта;

даты сбора информации о ценах;

источники информации о ценах;

- Ф. И. О. и должность лица, получившего указанные сведения.
IV. ОПРЕДЕЛЕНИЕ НАЧАЛЬНОЙ (МАКСИМАЛЬНОЙ) ЦЕНЫ КОНТРАКТА ПРИ РАЗМЕЩЕНИИ ЗАКАЗОВ НА ОКАЗАНИЕ УСЛУГ
Определение начальной (максимальной) цены контракта при размещении заказов на оказание услуг производится исходя из требований Заказчика к видам предоставляемых услуг, их

объему и качеству, установленных в технических заданиях на основе рыночной стоимости услуг. Полученные результаты рекомендуется при необходимости скорректировать с учетом положений раздела II Рекомендаций.
1.1. Для определения начальной цены контракта рекомендуется использовать единичные цены (тарифы), установленные тремя или более фирмами, специализирующимися на оказании видов услуг, требующихся Заказчику. При выборе фирм следует принимать во внимание возможность предоставления ими услуг нужного качества в объеме, предусмотренном техническим заданием. Кроме того, это должны быть фирмы, зарекомендовавшие себя с положительной стороны на рынке услуг, по возможности - лидеры муниципального, регионального или общероссийского рынков закупаемых видов услуг, а при необходимости - и международного рынка.

1.2. Сбор данных о действующих ценах (тарифах) на требующиеся виды услуг производится путем изучения информации в сети Интернет, получения прейскурантов, проведения телефонных опросов в соответствии с порядком, предусмотренным в Рекомендациях.

1.3. В зависимости от вида услуг расчет начальной (максимальной) цены контракта может

производиться на основе:

-стоимости единицы времени: нормо-час, нормо-день и др. (например, техническое, сервисное обслуживание, аудиторские услуги);

-стоимости единицы вида услуг (например, услуги прачечных, химчисток);

-размера комиссионных или процента (например, банковские, посреднические услуги, др.);

-других единиц измерения, принятых для установления тарифов.

Для фиксирования результатов, полученных путем сбора данных о ценах (тарифах) на оказание услуг, и последующего расчета начальной (максимальной) цены контракта рекомендуется использовать таблицу 2 в Приложении 2.

Для каждого вида услуг, включенного в состав лота (контракта), в таблицу заносятся следующие данные:

-наименование закупаемого вида услуг (графа «Наименование услуги»);

-основные качественные характеристики закупаемого вида услуги и (или) требования, предъявляемые к предоставляющим их фирмам (графа «Основные характеристики»). При определении тарифов на услуги, выраженных в форме комиссионных, в графе указывается сумма объекта услуг (стоимость контракта, объекта, финансовой операции и др., на которую начисляется процент, комиссионные);

-единица измерения стоимости услуг (графа «Единица тарифа»);

-наименования опрошенных фирм, предоставляющих услуги требуемого качества, или их порядковые номера с указанием наименований в сносках к таблице (заголовки столбцов графы «Единичные цены (тарифы)»);

-единичные цены (тарифы), установленные опрошенными фирмами (столбцы графы «Единичные цены (тарифы)»);

-объем предоставляемых услуг в форме числа единиц закупаемого вида услуг, например, нормо-часов, видов услуг и т. п. (графа «Количество»).

Определение начальной (максимальной) цены вида услуг производиться на основании:

-усредненных цен, рассчитанных как среднее арифметическое единичных цен (тарифов).
При определении начальной (максимальной) цены вида услуг на основе усредненных цен в

таблицу заносятся следующие данные, полученные расчетным путем:

-среднее арифметическое единичных цен услуг (столбец «Средняя», а также столбец «Начальная», графы «Единичные цены (тарифы)», в который копируются данные столбца «Средняя»).

V. ОПРЕДЕЛЕНИЕ НАЧАЛЬНОЙ (МАКСИМАЛЬНОЙ) ЦЕНЫ КОНТРАКТА

ПРИ РАЗМЕЩЕНИИ ЗАКАЗОВ НА ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ
Определение производится исходя из требований Заказчика к их видам, объему и качеству, установленных в технических заданиях, спецификациях, проектной документации на основе:

- локального сметного расчета.

Определение начальной (максимальной) цены контракта на основе локального сметного расчета производится в соответствии с действующими отраслевыми методиками. Источником информации для расчета сметной стоимости работ могут служить действующие цены, полученные путем анализа рынка, справочные цены отраслевых и региональных справочников, каталогов и изданий, отражающие уровень реальных цен, данные отраслевых и региональных нормативных справочников, сведения, содержащиеся в реестрах контрактов, заявках участников завершенных торгов, в протоколах и т. п.
Приложение 1
МЕТОДЫ ПОИСКА И ИСТОЧНИКИ ЦЕНОВОЙ ИНФОРМАЦИИ
1. МЕТОДЫ ПОИСКА И ИСТОЧНИКИ ЦЕНОВОЙ ИНФОРМАЦИИ О ТОВАРАХ

1.1. Ценовая информация о товарах, необходимая для определения начальной (максимальной) цены контрактов может быть получена:

-в сети Интернет;

-в специализированных печатных изданиях;

-из данных федеральных государственных статистических наблюдений.

1.2. В сети Интернет информация о ценах на товары может быть получена с помощью:

-информационно-поисковых систем;
- электроны торговых площадок;
-специализированных баз данных в сети Интернет;
- официального сайта www.zakupki.gov.ru;
- реестра контрактов официального сайта www.zakupki.gov.ru.

1.3.  Информационно-поисковые системы (Яндекс, Рамблер и пр.) позволяют получить сведения о ценах продаж на автомобили, аудио- и видеотехнику, компьютерную технику, средства связи, лекарства, медицинское оборудование, канцелярские товары, оргтехнику, офисную мебель, профессиональное оборудование (измерительные приборы, холодильное, швейное оборудование и пр.).

1.4. Поиск сведений о ценах с помощью информационно-поисковых систем осуществляется в следующей последовательности:

- в сети Интернет открываются специализированные страницы информационно-поисковых систем по следующим электронным адресам:

Яндекс - http:// market.yandex.ru;

Рамблер - http:// pokupki.rambler.ru;

- в справочном окне на странице каждой из выбранных информационно-поисковых систем набирается наименование требуемого товара. На экране компьютера отобразится информация о ценах на данную модель товара, о его комплектации, условиях доставки у различных поставщиков.

На основе полученных данных для удобства анализа может составляться таблица сравнительных цен на требуемую модель товара у различных поставщиков. Установление ценовых показателей с применением нескольких информационно-поисковых систем дает более полное представление о рыночных ценах на искомые товары у большего числа поставщиков. В случае если цены на товары в информационно-поисковых системах представлены на различные даты, их следует привести к единой, наиболее поздней дате, уточнив цены у поставщиков по телефонам, либо по номерам факсов и (или) электронной почты, приводимым в Интернете.

В случае если цены на товары приведены в иностранной валюте, производится их пересчет в рубли по курсу, установленному поставщиками, не всегда соответствующему официальному курсу валют Центрального банка РФ.

1.5. В сети Интернет поиск адресов электронных торговых площадок возможен путем ввода в поисковой строке любой из российских информационно-поисковых систем фраз «электронные торговые площадки».

Ввод в строке поиска на сайте соответствующей электронной торговой площадки наименования вида требуемого товара позволяет получить информацию о наличии в продаже товаров различных марок, их цене, а также контактные адреса поставщиков.

1.6. В сети Интернет содержится информация специализированных баз данных в сети Интернет (например, база данных предприятий России - www.b2b-base.ru). На основании этой базы данных можно, используя приведенный в ней перечень отраслей и видов продукции, выбрать требуемую категорию товаров, отметив ее в перечне. Это дает возможность:

- определить перечень и электронные адреса предприятий-производителей необходимых товаров;

-набрав электронные адреса предприятий-производителей необходимых товаров, получить копии прайс-листов выпускаемой ими продукции;

-составить сравнительную таблицу цен на необходимый товар у различных поставщиков, данные которой в дальнейшем использовать для определения начальной (максимальной) цены контракта;

-при необходимости запросить прайс-листы по факсу или телефону.

Учитывая современный уровень электронной коммерции, для получения в сети Интернет наиболее полных и точных данных о ценах на товары рекомендуется производить поиск, обобщение и анализ информации о ценах на конкретный товар (марку, модель), размещенной не на каком-то одном, а на нескольких перечисленных выше сайтах в сети Интернет.

1.7. Помимо российских электронных торговых площадок, сеть Интернет позволяет получать информацию о производителях и поставщиках товаров в различных странах мира. Это особенно важно при закупках технически сложных видов импортных товаров - для уточнения их

спецификаций, мировых цен и пр. В данном случае целесообразно получение информации, размещенной на международных электронных торговых площадках, например, по следующим адресам: www.trademap.org, www.tbc-world.com, www.eumanufacturer.com. Работа на международных торговых площадках требует знания английского языка. 
1.8. В качестве источника информации о ценах на товары рекомендуется использовать реестр государственных и муниципальных контрактов официального сайта, размещенный по адресу www.zakupki.gov.ru. Вход в раздел «Реестр контрактов». В разрезе способов закупок:

- цены заключенных контрактов на товары, в отношении которых необходимо определить начальную (максимальную) цену;

- единичные цены на товары (с налогами) - либо прямо используя данные, приводимые на сайте, либо путем деления суммы контракта на количество или партию закупаемых товаров.

1.9. Из специализированных информационно-аналитических докладов, обзоров, отчетов, содержащих результаты исследований российского и мировых рынков товаров, может быть получена следующая информация по ценам:

-аналитические материалы, характеризующие различные, в том числе ценовые,

параметры товаров на российском рынке;

-материалы маркетинговых исследований мировых и российских рынков товаров;

-информация о ценах мировых рынков товаров.

Специализированные информационно-аналитические доклады, обзоры, отчеты распространяются преимущественно на платной основе. Условия подписки на эти документы размещены в сети Интернет по адресам http :// www.marketing.rbc.ru и 
http ://www.vniki.ru.

1.10. Для определения начальной (максимальной) цены контракта на товары полезными могут оказаться сведения, содержащиеся в формах государственного статистического наблюдения за ценами производителей:

-промышленных товаров (продукции лесоводства, лесозаготовки, рыболовства, обрабатывающей промышленности) - форма № 1 -цены производителей;

-сельскохозяйственной продукции (продукция растениеводства, животноводства) - форма   № 1 - СХ-цены.

В указанных формах государственного статистического наблюдения, ежемесячно представляемых юридическими лицами, осуществляющими соответствующий вид деятельности, в территориальный орган Росстата в субъектах Российской Федерации, содержатся данные о ценах за единицу продукции в отчетном месяце. Сведения этих форм, обобщенные по соответствующей территории, могут быть получены в территориальном органе Росстата.
2. МЕТОДЫ ПОИСКА И ИСТОЧНИКИ ЦЕНОВОЙ ИНФОРМАЦИИ ОБ УСЛУГАХ

2.1. Общероссийскими классификаторами видов экономической деятельности (ОКВЭД) и услуг населению (ОКУН) определены перечни групп услуг, которыми целесообразно руководствоваться при определении начальной (максимальной) цены контракта на услуги, включающие, в частности:

-страхование;

-научные исследования и разработки;

-деятельность в области права;

-деятельность в области бухгалтерского учета;

-аудиторскую деятельность;

-исследование конъюнктуры рынка;

-бытовые услуги;

-транспортные услуги;

-услуги связи;

-жилищно-коммунальные услуги;

-услуги учреждений культуры;

- туристские и экскурсионные услуги;

- услуги в сфере физической культуры и спорта;

-медицинские услуги, санаторно-оздоровительные услуги, ветеринарные услуги;

-услуги банков;

-услуги в системе образования;

-услуги торговли и общественного питания, услуги рынков;

-прочие услуги.

2.2. Поиск ценовой информации об услугах необходимо начинать с уточнения наименования и содержания намеченной к закупке услуги или комплекса закупаемых услуг, максимально приближенных к определениям конкретных видов услуг, содержащимся в ОКВЭД и ОКУН. Использование при поиске в качестве ключевых слов обобщенных понятий – названий групп услуг допустимо, но приведет к увеличению трудоемкости работ, по сравнению с поиском

конкретного вида услуги с учетом ее функционального назначения.

2.3. При поиске цен (тарифов на страховые услуги, например) следует предварительно определить, какой вид страхования имеется в виду (страхование жизни, накоплений, ренты, имущества, ответственности и пр.). Данное обстоятельство следует иметь в виду и по другим группам услуг, особенно имеющим согласно общероссийским классификаторам значительное число видов и подвидов, например, услуги адвокатуры, транспортные услуги, медицинские услуги и т. д. Уточнение наименований видов услуг возможно при помощи вышеупомянутых общероссийских классификаторов ОКВЭД и ОКУН.

2.4. При поиске цен (тарифов) па услуги рекомендуется ограничиться информацией о поставщиках, дислоцированных в том же регионе, в котором предполагается оказание услуг. Данное положение применимо лишь при наличии местного рынка соответствующих услуг. В противном случае поиск следует распространить на близлежащие регионы.

2.5. Определение конкретного вида/подвида услуг и региона дислокации поставщиков позволяет приступить к поиску цен (тарифов) на их оказание, сложившихся на рынке. Источниками информации в этом случае могут быть:

-сведения, размещенные в сети Интернет;

-реклама, размещаемая в местных СМИ (газеты, радио, телевидение и пр.);

- иные источники информации (сведения реестра контрактов и пр.).

2.6. Поиск ценовой информации об услугах в сети Интернет с помощью информационно-поисковых систем осуществляется путем ввода в строку запроса наименования требуемой услуги. Ответом на запрос является появление на экране компьютера перечня сайтов организаций, специализирующихся на оказании данного вида услуги в конкретном регионе. Последовательное открытие сайтов, входящих в перечень, позволяет получить информацию о стоимости единичной услуги требуемого вида, оказываемой данной организацией, и (или) контактную информацию (номер телефона, факса, адрес электронной почты), на основе которой может быть сделан запрос о стоимости единичной услуги.

2.7. На основе полученных данных составляется таблица сравнительных цен (тарифов) на требуемый вид услуги у различных поставщиков в данном регионе, позволяющая рассчитать начальную (максимальную) цену контракта.

2.8. Таблицу сравнительных цен (тарифов) на требуемый вид услуги у различных поставщиков в данном регионе, составленную по материалам в сети Интернет, целесообразно дополнить данными, полученными из иных источников (объявления, реклама и пр.).
3. МЕТОДЫ ПОИСКА И ИСТОЧНИКИ ЦЕНОВОЙ ИНФОРМАЦИИ О РАБОТАХ

3.1. В качестве источника информации о ценах на работы, являющейся основой определения начальной (максимальной) цены контракта, рекомендуется использовать сведения, содержащиеся в реестрах государственных контрактов в сети Интернет, размещенных по адресу: www.zakupk.gov.ru , в соответствии с методикой, изложенной в пункте 1 Приложения 1 Рекомендаций.
4. РЕЕСТР ОСНОВНЫХ САЙТОВ ДЛЯ ПРОВЕРКИ ПОСТАВЩИКОВ, ПОДРЯДЧИКОВ, ИСПОЛНИТЕЛЕЙ.

1. www.zakupki.gov.ru раздел «Реестр недобросовестных поставщиков.

2. www.r24.nalog.ru - сайт Управления Федеральной налоговой службы по Красноярскому краю.

3. www.kad.arbitr.ru – сайт решений арбитражных судов.

4. www.rad.arbitr.ru – информация о текущих судеьных делах.

5. www.worlddebt.ru – площадка покупки и продажи долгов.
Приложение 2

Таблица 1

ТАБЛИЦА РАСЧЕТА НАЧАЛЬНОЙ (МАКСИМАЛЬНОЙ) 

ЦЕНЫ КОНТРАКТА НА ПОСТАВКУ ТОВАРОВ.
	Категории
	Поставщики
	Средняя цена, рублей
	Начальная цена, рублей

	
	Поставщик №1
	Поставщик №2
	Поставщик №3
	
	

	Наименование товара, технические характеристики
	
	
	
	Х
	Х

	Количество единиц товара
	
	Х
	Х

	Модель, производитель
	
	
	
	Х
	Х

	Цена за единицу товара, рублей
	
	
	
	
	Х

	Итого, товары, рублей
	
	
	
	
	Х

	Стоимость доставки (или другие поправки)
	
	
	
	
	Х

	ИТОГО 

с доставкой
	
	
	
	
	

	Источник информации
	
	
	
	
	Х

	Дата сбора информации
	
	
	
	
	Х


Заказчик _____________________.

Дата составления таблицы.

Таблица 2
ТАБЛИЦА РАСЧЕТА НАЧАЛЬНОЙ (МАКСИМАЛЬНОЙ) 

ЦЕНЫ КОНТРАКТА НА ОКАЗАНИЕ УСЛУГ
	Наименование услуги
	Основные хар-ки
	Ед. тарифа
	Исполнитель
	Средняя цена, рублей
	Кол-во
	Итого начальная цена, рублей

	
	
	
	Испол. №1
	Испол. №2
	Испол. №3
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого:
	
	
	
	
	
	
	
	

	Источник информации
	Х
	Х
	
	
	
	Х
	Х
	Х

	Дата сбора данных
	Х
	Х
	
	
	
	Х
	Х
	Х


Заказчик _____________________.

Дата составления таблицы.

